
Splitregion Nord-Ost Bern Zentralschweiz Nord-West ZH / W / SH

Kantone SG · TG · AI · AR BE · VS · FR LU · SZ · UR · ZG · NW · OW · GL · GR SO · AG · BL · BS ZH · SH

Versandauflage 57 492 54 232 57 689 82 571 78 408

Leser/innen 88 000 80 000 101 000 134 000 114 000

Reichweite 11,3 % 8,3 % 11,1 % 10,7 % 8,1 %

Preis 1 Feld s/w 100.00 120.00 120.00 160.00 160.00

Preis 1 Feld  4-farbig 130.00 150.00 150.00 190.00 190.00
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Ein Unternehmen der Galledia

HEV Split-Ausgaben 2025
Die Regionen der Deutschschweiz im Schweizerischen Hauseigentümer – der bedeutendsten 
Fachzeitung für Haus- und Stockwerkeigentum
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Daten und Themen 2025
Der Schweizerische Hauseigentümer

Ausgabe Inserateschluss Erscheinung* Schwerpunktthemen

1 10.12.2024 15.01.2025 Wohnen / Sanieren

2 14.01.2025 01.02.2025 Heizung / Energie

3 28.01.2025 15.02.2025 Küche / Innenausbau

4 11.02.2025 01.03.2025 Wohnumgebung / Schwimmbad / Giardina

5 25.02.2025 15.03.2025 Gebäudetechnik / Smart Living / E-Mobility

6 11.03.2025 01.04.2025 Bad / Sanitär / Sauna / Wellness

7 25.03.2025 15.04.2025 Renovieren / Umbauen

8 11.04.2025 01.05.2025 Fenster / Storen / Läden / Türen / Wintergarten

9 29.04.2025 15.05.2025 Architektur / Inneneinrichtung

10 12.05.2025 01.06.2025 Wohnumgebung / Garten

11 23.05.2025 15.06.2025 Bauen / Unterhalten / Sanieren

12 10.06.2025 01.07.2025 Sicherheit / Smart Living

13 01.07.2025 20.07.2025 Innenausbau

14 21.07.2025 10.08.2025 Gebäudetechnik / Energetische Sanierung

15 12.08.2025 01.09.2025 Gebäudehülle

16 26.08.2025 15.09.2025 Bauen, Sanieren, Modernisieren / Fachmesse «Bauen & Modernisieren»

17 16.09.2025 01.10.2025 Energie & Umwelt

18 30.09.2025 15.10.2025 Küche / Innenausbau

19 14.10.2025 01.11.2025 Bad / Sanitär / Sauna / Wellness

20 28.10.2025 15.11.2025 Gebäudetechnik / Smart Living / E-Mobility / Messe «Hausbau & Energie» Bern

21 11.11.2025 01.12.2025 Boden / Wandbeläge / Inneneinrichtung

22 25.11.2025 15.12.2025 Heizung / Energie

*Wir machen Sie darauf aufmerksam, dass das Erscheinungsdatum des «Hauseigentümers» um einige Tage variieren kann.
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Satzspiegel / Platzierungen / Rabatte

Umsatz Rabatt

5 000.00 9 %

7 500.00 12 %

10 000.00 15 %

12 500.00 18 %

15 000.00 21 %

20 000.00 22 %

25 000.00 23 %

30 000.00 24 %

40 000.00 25 %

50 000.00 26 %

Anzahl Rabatt

3 × 3 %

5 × 5 %

8 × 8 %

12 × 12 %

16 × 16 %

22 × 22 %

BK 1 / JUP 5 %
sind nicht kumulierbar

Platzierungen Splitausgaben

Satzspiegel Splitausgaben

Abschlussrabatt WiederholungsrabattRabatte Splitausgaben

Rabattberechtigt sind Frankenumsätze für Aufträge 
innerhalb von 12 Monaten; beliebiger Format- und 
Textwechsel.

Verbindliche Platzierung	 Zuschlag 10%
Platzierungswünsche	 Werden nach Möglichkeit berücksichtigt. Nichteinhalten von 
	 Platzierungswünschen berechtigt zu keinen Forderungen des 
	 Auftraggebers.

Alle Preise in CHF zuzüglich Mehrwertsteuer. Es gelten die allgemeinen Geschäftsbedingungen 
der FACHMEDIEN - Zürichsee Werbe AG auf www.fachmedien.ch. Preisänderungen vorbehalten.
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348 mm

304 mm

260 mm

216 mm

172 mm

84 mm

436 mm

392 mm

291 x 436 mm entsprechen 50 Feldern.

Felder können zu einer beliebigen viereckigen  
Fläche zusammengesetzt werden.

1 Feld 40 mm hoch, jedes weitere ist 44 mm hoch.

Lesebeispiel
8 Felder = 115 × 172 mm
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Publireportagen

Unter diesem Titel erscheinen von Zeitungsprofis gestaltete Reportagen über 
Unternehmen und deren Produkte. Mit ausgewählten Fotos und Texten können  
Sie Ihr Unternehmen einer breiten Öffentlichkeit präsentieren. Text und Gestaltung 
werden in Zusammenarbeit mit Ihnen erarbeitet und sollen so unseren Lesern 
zusätzliche Informationen (z.B. Produkte, Tag der offenen Tür, Firmenjubiläum, 
Umzug, Sortimentserweiterung) über Ihre Firma und über den üblichen Werbe-
rahmen hinaus ermöglichen.

Präsentation

Die Gestaltung einer Publireportage entspricht im Aufbau und Layout einer 
Zeitungsseite. Schriftarten und Spaltenumbruch sind vorgegeben.

Leistungen

Die Kosten beinhalten die redaktionelle Bearbeitung der Texte inklusive der 
Erstellung des Layouts sowie das GzD und die Publikation in der Zeitung. Zusätzliche 
Aufwendungen (Fotos vor Ort erstellen, Besuch beim Kunden etc.) werden separat 
nach Aufwand verrechnet. Die Produktionszeit beträgt ca. vier Wochen.

Copyright

Die Verwendungsrechte liegen bei der FACHMEDIEN - Zürichsee Werbe AG. Die 
Berechtigung für die Publikation in weiteren Zeitungstiteln wird nach Rücksprache 
mit der FACHMEDIEN - Zürichsee Werbe AG erteilt.

Alle Preise in CHF zuzüglich Mehrwertsteuer. Es gelten die allgemeinen Geschäftsbedingungen 
der FACHMEDIEN - Zürichsee Werbe AG auf www.fachmedien.ch. Preisänderungen vorbehalten.

Eine Dienstleistung der Fachmedien, Zürichsee Werbe AG. Produkteinfos und Publireportagen sind keine Empfehlung des HEV SchweizPublireportage

Eine Dienstleistung der Fachmedien, Zürichsee Werbe AG. Produkteinfos und Publireportagen sind keine Empfehlung des HEV SchweizPublireportage

Im flüchtigen Alltagstrott öffnen 
wir den Wasserhahn, kaum be-
wusst darüber, dass mit jedem 
Tropfen ein heimtückischer Ein-
dringling in unsere Haushaltsge-
räte gelangt: Kalk. Ja, dieses un-
scheinbare Mineral, das sich still 
und leise in unseren Leitungen, 
Boilern und auf den Oberflächen 
absetzt, birgt eine unterschätzte 
Gefahr für den Haushalt.

Unerwünschte 
Ablagerungen
Im Haushalt verursacht hartes 
Wasser, das reich an Kalzium- 
und Magnesium-Ionen ist, un-
schöne Kalkflecken. Diese Abla-
gerungen können sich auf Ober-
flächen wie Gläsern, Tellern, 
Wasserhähnen und Duschwän-
den festsetzen. Darüber hinaus 
können sie auch auf Textilien wie 
Kleidung und Bettwäsche zu-
rückbleiben, was des weiteren zu 
einer Verschlechterung der Tex-
tilqualität führt. 

Unsichtbare Gefahr
Kalk lagert sich auch an vielen 
Stellen ab, die man nicht sieht: 
Diese unsichtbaren Ablagerun-
gen können in Rohrleitungen und 
im Boiler auftreten, was mitunter 
zu Verstopfungen und einer er-
höhten Energiebelastung führt. 
Bereits eine 1 Millimeter dicke 
Kalkschicht erhöht die Energie-

Kalk im Haushalt - ein teures Ärgernis
BWT AQUA AG  Hartes Wasser kann unerwünschte Ablagerungen verursachen. Das kann mit der Zeit teuer werden.  
Eine Enthärtungsanlage ist die langfristige Lösung, um sich von Kalkflecken zu befreien.

Eine Enthärtungsanlage reduziert Kalkablagerungen und spart langfristig Energie, Reinigungsmittel und Kosten.

kosten um 10 Prozent. Eine Lö-
sung für dieses Problem bietet 
die Installation einer Enthär-
tungsanlage. 

Obwohl die anfänglichen In-
vestitionskosten auf den ersten 
Blick hoch erscheinen mögen, 
können langfristig erhebliche Ein-
sparungen erzielt werden. 

BWT AQUA AG
Hauptstrasse 192
4147 Aesch
Tel. 061 755 88 99
info@bwt-aqua.ch
bwt.com

Wasserhärte Zuhause 
messen

Mit unserem Wasserhärte-Test-
streifen können Sie schnell und 
einfach herausfinden, ob Ihr 
Wasser Kalkablagerungen 
verursacht. Der Teststreifen kann 
kostenlos bei BWT bestellt 
werden.

Enthärtungsanlage als 
Lösung
Ohne eine Enthärtungsanlage 
müssen Rohrleitungen und Boiler 
regelmässig entkalkt werden, was 
mit hohen Servicekosten verbun-
den ist. Auch die Lebensdauer von 
Haushaltsgeräten wie Waschma-
schinen, Geschirrspülern und 

Kaffeemaschinen wird durch har-
tes Wasser deutlich reduziert. 
Kalkablagerungen in diesen Gerä-
ten führen zu häufigeren Repara-
turen und schliesslich zum vorzei-
tigen Austausch.

Durch die Installation einer Ent-
härtungsanlage können Service-
kosten und Energieverbrauch re-

duziert werden. Zusätzlich kann 
die Lebensdauer von Haushalts-
geräten verlängert werden, was 
wiederum zu weiteren Kostenein-
sparungen führt - und der Bedarf 
an Putzmitteln sinkt, da kalkfreies 
Wasser weniger Reinigungsmittel 
benötigt, um die gleiche Wirkung 
zu erzielen.

Wanne raus, Dusche rein: 
Teilbadrenovation vom Badprofi
Viterma AG Das Schweizer Familienunternehmen Viterma setzt Badrenovationen unkompliziert in wenigen Tagen zum Fixpreis um.

Praktisch und funktional soll das 
Badezimmer sein, sich in jeder 
Lebenslage bequem nutzen las-
sen und von hoher Qualität sein. 
Genau hier kommen die Badex-
perten von Viterma ins Spiel. Das 
Schweizer Familienunterneh-
men entwickelt Badlösungen 
nach Mass, die es der Kund-
schaft ermöglichen, eine Kom-
plettbad- oder Teilbadrenovation 
genau nach den eigenen Wün-
schen umzusetzen. 

Mit dem Konzept «Wanne 
raus, Dusche rein» zaubern die 
Badprofis aus einer alten Bade-
wanne eine neue Wohlfühldu-
sche – bodeneben und aus ei-
nem rutschhemmenden Mate-
rial gefertigt. Die individuelle 
Planung, die Massanfertigung 
der Dusche und die Möglichkeit, 
die fugenlosen Wände in einem 
individuellen Farbton zu wählen, 
ermöglichen der Kundschaft 
eine Teilrenovation, die optisch 
bestens zum restlichen Raum 
passt. Soll zu einem späteren 
Zeitpunkt dann auch das restli-
che Badezimmer saniert werden, 
ist dies mit Viterma ebenfalls un-
eingeschränkt möglich.

Badezimmer von Viterma sind 
besonders langlebig und sehen 
auch nach langer Zeit noch gut 
aus, denn alle Materialien sind un-
empfindlich und von hoher Quali-

tät. So sind das «Viterma Wand-
system» und die Bodenkollektio-
nen äusserst robust, verfügen 
über eine kalk- und schmutzab-
weisende Oberfläche und ver-
zichten komplett auf schimmel- 
und schmutzanfällige Fugen. Da-
durch sind Badezimmer von 
Viterma auch um ein Vielfaches 

einfacher zu reinigen als her-
kömmliche Bäder.

Renovation aus einer Hand
Wer sein Bad renovieren möchte, 
muss meist viele Handwerker (zum 
Beispiel Elektriker, Installateure 
oder Plattenleger) suchen und ko-
ordinieren. Nicht so bei Viterma. 

Denn hier erfolgt die gesamte Bad-
renovation mit nur einem An-
sprechpartner, der sich um alles 
kümmert. Viterma bietet von der 
Erstberatung bis zur Endabnahme 
ein Rundum-Sorglos-Paket, wel-
ches für die Kundschaft völlig 
stress- und sorgenfrei ist. Das Un-
ternehmen verfügt über langjähri-

Viterma AG
Infos und Beratungstermin 
mit Ihrem regionalen 
Ansprechpartner unter:
0800 24 88 33 

viterma.ch

Besuchen Sie unsere 
Schauräume in der Schweiz 

St. Gallen: Wiesentalstrasse 3, 
9425 Thal
Zürich: Bauarena,  
Industriestrasse 18,  
8604 Volketswil
Sursee: Kreuzacher 1a,  
6217 Kottwil
Bern: Tannental 8,  
3074 Muri bei Bern

Veranstaltungen sowie mögliche 
Änderungen unter: viterma.ch

ge Erfahrungen im Bereich Badre-
novation und hat bereits mehr als 
30'000 Badezimmer saniert. Nach 
Abschluss der Renovierung wird 
die Viterma-Kundschaft nach Ihrer 
Zufriedenheit befragt. Dabei ge-
ben 98 Prozent der befragten Per-
sonen an, dass sie mit dem Bad-
umbau durch Viterma sehr zufrie-
den sind und das Unternehmen 
weiterempfehlen würden.

Eine Menge Vorteile
Egal, ob eine Komplettbad- oder 
Teilbadrenovation geplant ist, mit 
Viterma ist man auf der sicheren 
Seite. Die Vorteile liegen auf der 
Hand:

• Zehn Jahre Garantie auf Viterma 
Produkte

• 98 Prozent zufriedene Kunden
• Zuverlässige Renovation in fünf 
Tagen
• Hochqualifiziertes, fest angestell-
tes Profi-Handwerker-Team

• Badrenovation zum Fixpreis
Interessierte überzeugen sich 

am besten selbst von der grossen 
Auswahl und den hochwertigen 
Produkten und vereinbaren jetzt 
unverbindlich einen individuellen 
Beratungstermin. Die Badexper-
ten besuchen sie gerne mit ihrer 
mobilen Badausstellung. Zudem 
besteht die Möglichkeit eines Ein-
zeltermins in einem der Schauräu-
me des Unternehmens.

Viterma bietet sowohl Komplettbad- als auch Teilbadrenovationen an.

Eine Dienstleistung der Fachmedien, Zürichsee Werbe AG. Produkteinfos und Publireportagen sind keine Empfehlung des HEV SchweizPublireportage

Der Immobilienmarkt hat sich in 
jüngster Zeit merklich verändert. 
Steigende Immobilienpreise, 
schwankende Zinsen und än-
dernde gesetzliche Rahmenbe-
dingungen stellen Hausbesitzer 
vor neue Herausforderungen. 
Diese Entwicklung macht es 
schwieriger, die richtige Ent-
scheidung zwischen Verkauf und 
Vermietung zu treffen. Ein um-
fassender Überblick über die ak-
tuellen Marktbedingungen und 
die persönlichen Verhältnisse ist 
daher von zentraler Bedeutung.

Marktanalyse und 
Wertentwicklung
Eine Analyse des aktuellen Immo-
bilienmarktes ist die Grundlage für 

fundierte Entscheidungen. Infor-
mationen über die Preisentwick-
lung in der jeweiligen Region hel-
fen, den besten Zeitpunkt für ei-
nen Verkauf oder eine Vermietung 
zu bestimmen. Ist der Markt stabil, 
wachsend oder fallend? 

In den letzten Jahren haben 
viele Regionen in der Schweiz 
eine signifikante Wertsteigerung 
bei Immobilieneigentum erlebt. 
Dies liegt zum Teil an der hohen 
Nachfrage und dem begrenzten 
Angebot, was die Preise in die 
Höhe treibt. Eine Marktanalyse 
umfasst auch die Betrachtung zu-
künftiger Entwicklungen. Gibt es 
Anzeichen dafür, dass der Markt 
seinen Höhepunkt erreicht hat, 
oder wird ein weiteres Wachstum 

erwartet? Solche Prognosen kön-
nen durch die Analyse von Wirt-
schaftsdaten, demografischen 
Trends und städtebaulichen Pla-
nungen gewonnen werden.

Finanzielle Überlegungen
Beim Verkauf einer Immobilie wird 
ein einmaliger, grosser Betrag er-
zielt. Diese sofortige Liquidität 
kann flexibel eingesetzt werden. 
Eine Vermietung hingegen bindet 
das Kapital langfristig und bietet 
dafür stetige Einnahmen. Dabei 
gilt es, die Kosten für Instandhal-
tung und Verwaltung einzukalku-
lieren.

Die finanziellen Aspekte gehen 
jedoch weit über den einfachen 
Vergleich von Verkaufserlös und 

Mieteinnahmen hinaus. Die lang-
fristigen finanziellen Ziele und 
persönlichen Bedürfnisse sind 
dabei zu berücksichtigen. 

Persönliche und 
langfristige Ziele
Die persönliche Situation und die 
langfristigen Ziele sind vorrangig 
zu berücksichtigen. Ein geplanter 
Umzug oder die Notwendigkeit, 
das Geld aus dem Verkauf für an-
dere Projekte zu verwenden, kön-
nen Entscheidungen beeinflussen.
Vielleicht soll die Immobilie für die 
Nachkommen erhalten bleiben 
oder einer Stiftung übergeben 
werden.

Lebensumstände und Ziele 
können sich ändern, daher ist es 
wichtig, flexibel zu bleiben. Eine 
Immobilie kann als Altersvorsorge 
dienen, indem sie entweder ver-
kauft oder vermietet wird. Auch 
die emotionale Bindung an die Im-
mobilie, etwa bei einem Familien-
heim mit vielen Erinnerungen, darf 
nicht unterschätzt werden, da sie 
die Entscheidung stark beeinflus-
sen kann.

Steuerliche und rechtliche 
Aspekte
Der Verkauf einer Immobilie hat in 
der Schweiz steuerliche Folgen. 

Verkaufen oder Vermieten -  
Was lohnt sich derzeit mehr?
PROPERTI  Die Entscheidung, ob eine Immobilie verkauft oder vermietet werden soll, hängt von zahlreichen Faktoren ab.  
Es gibt eine Vielzahl an Aspekten, die von Eigentümern berücksichtigt werden müssen.

Eine fundierte Entscheidung zwischen Hausverkauf und -vermietung erfordert die Abwägung von Marktanalysen, finanziellen Aspekten und persönlichen Zielen.

Auszug der Properti-Unternehmensbewertung auf Google mit Sterneskala zur 
Kundenzufriedenheit.

Top-Empfehlungen auf 
Google

«Vielen Dank an properti für den 
erfolgreichen Abschluss zu 
unserer neuen Mietwohnung. 
[Unsere Maklerin] war von 
Anfang an mit ihrer freundlichen 
und sympatischen Art eine 
kompetente Ansprech Person. 
Sehr gut erreichbar und konnte 
rasch Antworten geben.
Wir freuen uns auf den Umzug 
in die neue Wohnung.»
Markus  Z.

«Sehr gute Erfahrung bei der 
Vermittlung meiner Wohnung, 
hervorragende Betreuung, 
immer verfügbar und ange-
nehm.»
Marc P.

Deutlicher Rückgang der Preisanstiege erkennbar - Die gesunkene Nachfrage infolge eines begrenzten Käuferkreises bewirkt eine 
merkliche Abschwächung der Preissteigerungen bei Eigenheimen.

Mögliche Steuern auf den Ver-
kaufsgewinn müssen berücksich-
tigt werden, insbesondere die 
Grundstückgewinnsteuer, die je 
nach Besitzdauer und Kanton va-
riiert. Eine Vermietung kann kurz-
fristig steuerlich vorteilhafter sein, 
da die Kosten für Instandhaltung 
und Verwaltung von den Mietein-
nahmen abgezogen werden kön-
nen, was die steuerliche Belas-
tung reduziert.

Darüber hinaus ist es wichtig, 
sich über die Mietvorschriften in 
der Region zu informieren. Diese 
können je nach Kanton unter-
schiedlich sein und beinhalten 
Regelungen zu Mietpreiserhöhun-
gen, Kündigungsschutz und wei-
teren Aspekten des Mietverhält-
nisses. Ein gutes Verständnis der 
rechtlichen Rahmenbedingungen 
hilft, möglichen Fallstricke vorzu-
beugen.

Zustand der Immobilie
Der Zustand der Immobilie kann 
die Entscheidung beeinflussen. 
Eine gut gepflegte und moderni-
sierte Immobilie ist leichter zu ver-
mieten und erzielt höhere Mietein-
nahmen. Andererseits kann eine 
Immobilie in schlechtem Zustand 
kostspielige Renovierungen erfor-
dern.

Eine gründliche Inspektion der 
Immobilie ist immer zu empfehlen. 
Mögliche Reparaturen und Mo-
dernisierungen sollten bewertet 
und die Kosten kalkuliert werden. 
Eine Immobilie, die umfangreiche 
Renovierungen erfordert, kann 
den Verkaufspreis senken oder 
hohe Anfangsinvestitionen für 
eine Vermietung notwendig ma-
chen. Darüber hinaus sind die 
Lage und die Infrastruktur der Im-
mobilie zu berücksichtigen. Eine 
gute Lage in einer gefragten Ge-
gend erhöht sowohl den Verkaufs-
wert als auch die Mietnachfrage.

Aktueller Referenzzinssatz
Ein weiterer Faktor bei der Ent-
scheidung zwischen Verkauf und 
Vermietung ist der Referenzzins-
satz. Der Referenzzinssatz bleibt 
aktuell stabil bei 1,75 Prozent. Die-
ser Zinssatz hat direkte Auswir-
kungen auf die Mietpreise und die 
Attraktivität der Vermietung. Bei 
einem stabilen Referenzzinssatz 
können Vermieter mit gleichblei-
benden Mieteinnahmen rechnen, 
was die finanzielle Planung er-
leichtert. Für Mieter bedeutet ein 

Immobiliengeschäfte sind 
komplex. Wir machen es 
einfacher. 
Ihr Partner – schweizweit mit 
lokalen Immobilienexpertinnen 
und -experten. 

properti
Tel. 044 244 32 00
info@properti.com
properti.com

Vereinbaren Sie einen 
Termin mit Ihrem Immobilie-
nexpert:in 
Termin vereinbaren: 

Aktuelle Marktdaten und 
Preisentwicklungen in Ihrer 
Region. 
Zum Immobilienpreis-Portal: 

stabiler Zinssatz, dass keine un-
erwarteten Mietanpassungen auf-
grund von Zinsänderungen anste-
hen. 

Finanzierungs- und 
Zinsentwicklungen
Aktuelle Entwicklungen im Be-
reich der Finanzierungen und der 
Zinssätze haben einen Einfluss 
auf Verkaufs- oder Vermietungs-
entscheidungen. Niedrige Zinsen 
machen den Kauf von Immobilien 
attraktiver, was die Nachfrage und 
somit die Preise erhöhen kann. 
Eine zukünftige Zinsentwicklung 
kann jedoch auch Risiken bergen, 
insbesondere wenn Zinserhöhun-
gen erwartet werden.

Die Möglichkeit, günstige Fi-
nanzierungen zu erhalten, kann 
auch ein Grund sein, eine Immo-
bilie zu behalten und zu vermieten, 
anstatt sie zu verkaufen. Eine 
günstige Hypothek kann die Ren-
dite einer vermieteten Immobilie 
deutlich verbessern.

Fazit
Ob eine Immobilie verkauft oder 
vermietet werden soll, hängt von 
vielen Faktoren ab. Eine Analyse 
des Marktes, die Berücksichti-
gung finanzieller und steuerlicher 
Aspekte sowie die persönliche Si-
tuation sind entscheidend. Mit ei-
ner sorgfältigen Abwägung und 
gegebenenfalls der Unterstützung 
durch einen Experten kann eine 
fundierte Entscheidung getroffen 
werden, die den langfristigen Zie-
len entspricht.

1 Seite, 291 x 438 mm

1/2-Seite breit, 291 x 219 mm 

Verbreitung Kantone 1/1-Seite 1/2-Seite

Gesamtauflage 18 500.00 9 300.00

Nord-Ost SG · TG · AI · AR 6 000.00 3 000.00

Bern BE · VS · FR 7 100.00 3 550.00

Zentralschweiz LU · SZ · UR · ZG · NW · OW · GL · GR 7 100.00 3 550.00

Nord-West SO · AG · BL · BS 9 200.00 4 600.00

ZH / W / SH ZH · SH 9 200.00 4 600.00

Zusätzliche Online-Schaltung Ihrer Publireportage, pauschal 750.00



Kontakt

Stavros Panagiotidis 
Medienberatung
AG · ZG · SZ 
ZH-Bezirke: Stadt ZH, Bülach, Dielsdorf,  
Dietikon, Affoltern a. A., Horgen
Telefon +41 (0) 44 928 56 23 
stavros.panagiotidis@fachmedien.ch

Patrick Knecht 
Medienberatung
BE · SO · BS · BL · LU · UR · NW · OW · FR 
F-CH
Telefon +41 (0) 44 928 56 18 
patrick.knecht@fachmedien.ch

Katrin Aeschlimann 
Sachbearbeitung
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